A importancia do Marketing Digital Para
sua Empresa Vender Mais.

Bom o marketing Digital é algo extremamente importante e
necessario para qualquer negdcio nos dias de hoje, bom se vocé
nao acredita em mim oug¢a um dos empresarios mais bem
sucedidos do mundo. “Sé irdo existir dois tipos de empresas: as
qgue fazem negocio pela internet, e as que estao fora dos
negocios.” Bill Gates.

Depois dessa frase percebe-se que ele nao estava errado a
tecnologia invadiu a casa das pessoas todo mundo esta
conectado, sempre de olho em uma tela os smartphones ja
viraram a sua primeira tela, pense quantas vezes vocé pega seu
smartphone num dia, centenas de vezes... Pense nisso.

Um dos pilares do marketing digital de hoje e do futuro sao as
pessoas, isso mesmo as pessoas e hao uma ferramenta ou uma
plataforma especifica, e saber captar a atencao dessas pessoas €
o0 mais importante ai que entra o marketing digital, a nova
moeda do século 21 é a atencao.

A atencao do cliente é um dos pontos que muitas empresas
tem dificuldade em captar, e para conseguir captar atengao num
mundo onde as pessoas sao bombardeadas de informacao,
conseguir entender o seu cliente e fazer uma propaganda que
nao parega um anuncio que consiga se conectar com o cliente,
isso que faz uma empresa que esta no digital se destacar e
vender mais, faturar mais, do que a empresa que continua na
mesmice sem inovar fazendo os anuncios padrdes que sao
chatos e repetitivos.



A importancia do Engajamento da audiéncia através das redes
sociais:1. Captar atenc¢ao do cliente, 2. Saber o que o cliente
busca na sua marca, produto ou servico e 3. Entender as dores
e as necessidades do cliente e 4.A execucao.

1.Captar a atengdo do cliente: E algo fundamental, é o primeiro
contato com o cliente, vai ser a primeira vez que o cliente esta
tendo consciéncia da marca entao tem que ter uma comunicagao
clara, uma proposta que dialogue com o cliente.

2.Saber o que o cliente busca na sua marca, produto ou servigo:
apos o primeiro contato, agora é a hora que comeca o dialogo
gue estabelece a primeira relacao com o seu seguidor que
podera vir a ser seu cliente, e comecar a entender o por que ele
chegou ate aqui, oque fez ele procurar ou chegar na sua marca.

3.Entender as dores e as necessidades do cliente:

Apds saber como o cliente chegou até vocé e estabelecer os
primeiros dialogos, vem outro ponto fundamental que é por
meio da comunicacao com o lead, é entender o que ele busca
guais sao suas necessidades onde sua marca entra e ajuda,
resolve determinado problema, quais sdao as dores que sua
marca resolve.

4.A execugdo: £ o ponto fundamental que é aqui que acontece a
acao onde ja teve o primeiro contato com cliente estabelecido,
vocé entende o que ele esta buscando e como ele chegou até
VOCE, quais as dores sua marca resolve e ai apds esse processo
vem a entrega, a venda de fato, e ai ela ocorre de maneira mais
facil porque o cliente ja esta preparado ele passou por todos os
pontos anteriores, o ambiente para venda esta pronto sé tem
que executar, fazer o discurso de venda e acabou.



