Marketing de conteudo: como aplicar
no seu negocio

Mais barata e efetiva, a estratégia pode impulsionar o alcance e valor da
Sua marca

Ja reparou o envolvimento do publico com marcas mundiais como Coca-Cola, Nike e
Nubank? Como as pessoas comentam, compartilham, amam, agradecem a essas marcas?
Sabe o que elas tém em comum? N&o, n&o é o fato de seres gigantes no mercado, mas
algo que vocé pode ter também atrelado a sua marca: marketing de conteudo.

Mas afinal, o que é isso, para que serve, como fazer e aplicar no seu negécio? O marketing
de conteudo é uma estratégia que provoca a imersio do publico-alvo na sua marca,
aumentando seu alcance e rede de clientes através de um conteudo unico, relevante, que
cria autoridade no mercado que vocé atua, envolve as pessoas e projetam uma percepcao
positiva sobre seu negdcio.

Parece simples, né?! Mas tenha em mente que o marketing de conteudo vai muito além de
publicagbes em blog. Existem inUmeras taticas que podem ser utilizadas para atrair seu
target e construir um relacionamento préximo e permanente, tornando seu produto uma
referéncia no mercado.

Antes de pensar em conteudo de marketing, é preciso alinhar sua equipe e fazé-la entender
a proposta. Vender o seu produto ou servigo nao deve ser o foco, mas sim a producao de
conteudo que seja util e relevante na vida do seu publico-alvo no momento em que ele mais
precisa.

Se vocé trabalha, por exemplo, com vendas de roupas, deve ir além da divulgacao das
pecas e do saturado “compre agora”. E essencial afunilar a relagdo com os clientes. Vocé
pode, por exemplo, mandar e-mails marketing semanais com as novidades do mundo da
moda, ou montar uma lista em seu blog sobre as tendéncias na préxima estacdo. O
consumidor quer se relacionar com uma marca que se preocupa com ele, que demonstra
mais que interesse comercial, que entrega, sobretudo, experiéncia.

Vale lembrar que ter um blog e alimenta-lo vez ou outra ndo é marketing de contetdo. E
preciso planejamento e estratégia. Conhecer o seu publico € o primeiro passo para
entender como o seu conteudo sera direcionado, o que pretende com ele e, assim, projetar
resultados. Na produgao em si, ha infinitas possibilidades de formato: e-mail marketing,
listas, textos em blog, e-books, videos. Cada um tem uma finalidade diferente, resultando
em experiéncias unicas para o usuario.

E importante ainda mensurar as métricas deste contetido para aprimorar a performance do
seu marketing. Com dados precisos, € possivel fazer ajustes e acertar cada vez mais o seu



publico. Em sua, aqui estdo alguns dos motivos para vocé comecar agora a planejar o seu
marketing de conteudo:

e Melhorar o relacionamento com os clientes e, com isso, reduzir o impacto causado

pela concorréncia;
Projeta a sua marca, deixando-a bem posicionada nos motores de busca;
Provoca a imersao do publico, que gera engajamento. O cliente n&o vai sé comprar,
mas colocar sua marca em momentos da vida dele;
e Aumentar as vendas e criar multiplicadores do seu produto ou servico.




